El poder de las
palabras

¢/Como redactar copys
de venta?




;Que es el Copywriting?



sQUIEN?
;QUE?
;PARA QUE?



VENDER

(QUE puede  EYRYNS:
hacer un buen D0SICIONAR

(opy?

HUMANIZAR




La palabra es una
herramienta de |a
comunicacion.

Si sahemos usarla,
podemos llegar a las
personas adecuadas



¢Cudles son [os momentos para captar interes?
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Tu contenido debe ajustarse a varios factores

Los espacios de redaccion

Las plataformas

La audiencid

donweb



;OUE TENGO QUE PREGUNTARME ANTES DE EMPEZAR?

#1 ;Que buscan que suceda con este copy?

#¢ ;A qué segmento social lo estaran compartiendo?

#J ;Tienen aledn registro actualizado del comportamiento comercial de ese
Ssegmento?
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;OUE TENGO QUE RESPONDERME CON M| COPY?

#1 ;Brinda informacion?

#¢ ;Resalta una ventaja racional o emocional sobre el producto?

#3 ;0frece algo a quien quiero que lo lea? Un consejo, tips, valor agregado
#4 ;Llama la atencion?

#5 ;Estimula la curiosidad?

#6 ;Tiene un tono empatico?

#7 ;Se identifica con una marca o el producto de forma directa?
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LOS SI'Y LOS NO DE UN BUEN COPY

Conocimiento
Resp
Esti

Uso

1estds

1

E FeCurso

ulador

Disenar
Copiar y Pegar
Resumir
Mentir




. PropTech Latam
Publicado por Tanits Miguel 17] - 15 de sepbembre & s 1204 - Q

——TER

@ : Estas listo para vivir dos dias de puro PropTech?

Adquiers w entrada hoy con valor dierencial 3 USS150 y particips del
PropTech Workday Mercosur que se realizara el 15 y 18 de noviembre
en Sinergis Design, Montevideo.

Reserva tu lugar shora!

hnp:/-’bit.lnyntradasPropTechWorkdaye

Te esperan

«” Los players de I3 industria inmobiliaria y de Ia construccion
« Inversorss, Angels, Family Office

" Networking

v Startups

« vy toda |3 tendencia t=ch del mercado de! Real Estate

Aprovechs 13 1anfa preferencial disponible solo hasta el 1 dz octubre de
2018 para las registraciones online.

No reservasie aun. Hazlo shora en este link!
hnp:.".‘bit.ly;'EntradasPropTechWorkday°

Adquiere tu
CON VALOR DIF

donweb



Cuando nuestro copy forma parte de una
72 v P inversion, recibira mas empuje para lograr

(S

Cons ;_\;e rts'-s clientes en tu negocic. anuncia =n Waze. Comienza ya y |a Ve nta:
St Mientras menos texto tengamos mejor.

swaze

B o - Tl Nadie aplica en el “ver mds” salvo que

ATU NEC:@ZIO

realmente quiera saber de queé se trata.
La gente sabe que estd viendo una
publicidad, por lo tanto evitd los copys de
propuestas milagrosas y genéricas:
i ) “Tengo la solucion a tus problemas”.
Usad los verbos correctamente. Son los
motores de accion. Prestd atencion
cuando usas gerundios.




USA LAS PALABRAS SEGUN SU FUNCION

Accion, existencia, condicidn o estado del
sujeto. Representa una predicacion.

Funcionan como argumento del verbo o
complemento del nombre.

Complementa al sustantivo para calificarlo.
Es determinante.




Revisemos
l0S errores
comunes




¢Que hay que revisar?

Extension

Objetivo

Concordancia
Soluciones para el lector
Empatia

ull AR PERSONAL ¥ 13:13

6 Me gusta

ecommercestart FACEBOOK E
INSTAGRAM ADS £ Ultimas Vacantes!

Primera fecha de Noviembre en CABA para
que aprendas a manejar Facebook e
Instagram Ads como un profesional. Te lo
vas a perder? (0
Te vamos a ensenar ~+ < IMPORTANCIA
DE TU MARCA EN REDES SOCIALES

< TENER EN CLARO COMO GENERAR
CAMPANAS DE BRANDING Y VENTAS

< COMO COMUNICAR TU MARCA

< ARMAR TU PROPIO PLAN DE
CONTENIDOS

» HASHTAG EN INSTAGRAM. COMO
USARLOS DE MANERA EFECTIVA

4% COMO REDACTAR MIS ANUNCIOS
(CAPTAR ATENC[C’)N / JUGAR CON EL
MIEDO / SOLUCION DE ESE MIEDO /
PRECIO)

< FACEBOOK E INSTAGRAM ADS

< TIPS EFECTIVOS PARA CRECER EN
INSTAGRAM

% COMO PUBLICITAR TUS HISTORIAS DE
INSTAGRAM

A Q & O &

@vom)

© nslagnam ) V ©

ull AR PERSONAL ¥ 13:13 @0 m )

Instagnom 5 V

4 CREAR CAMPANAS

4 DEFINIR PUBLICOS

< DEFINIR PRESUPUESTOS

© ELEGIR FORMATO Y DONDE MOSTRAR
MI PUBLICACION

4 MEDICION DE RESULTADOS

© ALCANCE / IMPRESIONES / ]
INTERACCION / COSTO / PUNTUACION
4 VIDEO / INTERACCION / WEB

9 QUE ES EL PIXEL DE FACEBOOK

4 CREAR CAMPANAS DE CONVERSION
CON LOS PUBLICOS OBTENIDOS
MEDIANTE EL PIXEL

. 4 MEDLCION DE RESULTADOS DE LAS
CAMPANAS MEDIANTE PIXEL.

Nos avalan mas de $450.000 invertidos en
publicidad en redes sociales en lo que va
del afio y mas de 950 personas
capacitadas.

Reserva tu vacante por este medio, por
whatsapp al 11 -6298-1336 o por email a
info@ecommercestart.com.ar

Ver 1 comentario
VER TRADUCCION

A Q & O &



:Por qué se eligio el tercer

¢/Que hay que revisar?  [EEEEERREEE

SER MADRE ES UN DON Y SI SE
TE FUE OTORGADO ES PORQUE HARAS
UN GRAN TRABAJO!
@ ;SE ACERCA EL DIA DE LA MADRE
{21/10)! » Sorteamose®w €l viernes 18/10
PREMIO SORPRESAL {1}

AtenciénQ YU Para participar de
#sorte0:

Extension
0 bj Etivo de a |[:a n (:e - Dgle Iike & esta publicacién ;
E m p atl,a N MARIA. Sit -;‘ _ s ?;J:éig?en , si no tiene IG o FC, escribl

QUE SEIBA APODER CELEBRARELDIA N \ = vs_ Corcic'on: Segu'r en |n5tagrarr a
M LAS PROGENITOR o A ¢ ya® r (nuestra maga
0 u c | 0 n es p a ra e e [to r . e 4 4 de Ias publicaciones). jjHay tiempo hasta
Rt ebetn ot Do T4 viernes 18/10 a las 18.30hs que
) . ¢ sorteamos!! Pueden participar de todo

#BuenosAires!!
Exitos a las mamis!!! Aclaracion: Solo
participaran quienes cumplan con los 3 v

V@R N

8 Me gusta

PERSONAS YA COERARON Y AS

COMPRAR M
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/Que hay que revisar?

Objetivo
Atraccion
Soluciones reales
Empatia

despegaricome

iiANSIOSOS POR VIAJAR, FESTEJEN!!

PREPARENSE QUE EN 3 DiAS
LLEGA A DESPEGAR EL

CYBER MONDAY

iDEL 29 AL 31 DE OCTUBRE!

APROVECHA 3 DIAS DE
PRECIOS UNICOS,

OFERTAS INCREIBLES,
Y MUCHAS CUOTAS.

iNo te quedes sin viajar!




4 Tips
infalibles para
lograr un copy

eXIt0SO




l Entrenad tu cerebro ahora y optimizd tu emprendimiento

Usd una palabra fuerte al comienzo, Escuchd a los nifios antes de que sus problemas sean mds
segln cudl sea el objetivo grandes

Recupera tu figura sin dejar de comer

’ ’

Accedé aqui a los contenidos gratuitos

No hagas clic aqui
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¢

Enumera los beneficios o refleja una
proporcion

La actitud es todo | #WebinarDW | Seguinosen: £ @ © @

8 de cada 10 personas son dadores de sangre

10 tips infalibles para mejorar tu redaccion

Estas son las dos razones por las que debes continuar
leyendo

Cinco de tus amigos ya se han registrado

EI80% de las mujeres ya lo usan y garantizan los

— resultados

donweb



3 iHoy es el ultimo dia para registrarse!

Exclusivo para quienes completaron el primer nivel

Reconoce las power words

Los secretos del marketing que nadie te contd en una sola
clase

Inspirate con las Ultimas publicaciones
Hay cosas que no tienen precio, para lo demads

-
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4

Humaniza tus textos y ponelos en accion

Te estabamos esperando. jRegistrate aqui!

Call-to-actions

’

¢Estas perdido? Te ayudaré a encontrar el contenido

que buscas

Descarga hoy este material exclusivo

iTe llamaré en cuanto me dejes tu numero de teléfono!

La actitud es todo | #WebinarDW | Seguinosen: £ @ (in] donweb



¢ ejemplos para
aprender a
desarmar copys Y
rehacerlos




Seé hreve, claro y sin recursos emotivos innecesarios

“No mas goteras”.... Es mejor que encarar el copy de un anuncio: éLa humedad de tu casa te esta cansando?

v \j

Una frase segura va directo al corazon de quien lo padece Cuidado con la carga emotiva

donweb



No intentes contar. jContalo!

Si tenés la solucién, lo primero Define cémo y quién le hablara.
que hay que hacer es darla Aqui pas6 del “yo” al “nosotros” a hun'T\edad no se resuelve

“Hola, tengo la solucion que estabas buscando. Hemos detectado que necesitabas resolver la humedad en tus paredes.

Si estas interesado en eliminar la humedad completa el formulario y un operario se comunicara a la brevedad”

= | L

Si el lector llegé hasta aqui Cada vez hay mas personas involucradas:

le has dado una buena cuota de redundancia Nadie Quiere completar “Yo”, “Nosotros” y ahora “Un operario”
un formulario a esta altura




Ahora mird
como lo
hicleron ellos




Cuando tu copy es

claro:

- El mensaje
siempre llega

- El receptor
interactua con la
propuesta

- Se cumplen los
objetivos




Algunas marcas
venden con su
imagen

y el copy solo es
un generador
de necesidades
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La gestion de proyectos
iDisefia un logo en es mejor al ser visual

1 p 3

ece

”. mondcy Q. @ Invite Team Members a o

sencillos pasos!

Tareas del Equipo

Esta Semana Encargado  Disefio Lanzamiento Duracion [+]

I Tarea 1

I Tarea 2

I Tarea 3

Préxima Semana

Tarea 4

Mas informacion

Mas informacion

QY N O QY N

8,129 reproducciones

. . 14,694 Me gusta
Lallomrandsjlan Tallor Brands puedes ctear La nueva generacioén de gestion de proyectos esta
facilmente un LOGO profesional! aqul g g proy

Fruchlostiors gratis Me Inicia tu prueba gratuita hoy!
https://www.tailorbrands.com/es/Ip-home P g y



ST/ RBUCKS

AN | androldone . REWARDS

una creacion de Google y
Motorola esta llegando a Argentina

STARBUCKS
REWARDS

Zpreparado para lo inesperado?

Acercate a tu tienda favorita, asocia
tu primer Starbucks Card y disfruta de una
bebida de cortesia GRATIS!

Te falta poco para disfrutar la
Experiencia Starbucks Rewards!

jEnterste antes que nadie!
Registrate ahora




Tenés que escribir, volver a
escribir y volver a hacerlo.
Tantas veces como sea
necesario. Asi se ejercita la
redaccion creativa, un paso
Drevio para crear copys
eXItosos

Instagram: @tanitamiguel
Roxana Miguel | Linkedin: Roxana Valeria Miguel
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